
 Sales Manager (m/w/d) Gruppen- und Paketreisen

Reisen Aktuell GmbH im Auftrag für Volk Travel Service GmbH | Koblenz am Rhein


Über die Stelle
Wir sind ein dynamisches Unternehmen aus Koblenz, das sich seit 1990 auf Paketreisen spezialisiert hat.
Unser Fokus liegt im B2B-Bereich, wo wir maßgeschneiderte Reiseerlebnisse für Reiseveranstalter,
Busunternehmen und Reisevermittler gestalten. Unsere Reisepakete sind sorgfältig zusammengestellte
Kombinationen aus Hotels, kulinarischen Genüssen, spannenden Events, Sehenswürdigkeiten, geführten
Touren und aufregenden Ausflügen. Tauchen Sie ein in unsere vielfältigen Arrangements und erleben Sie
Reisen neu!

Möchtest du dich einer neuen Herausforderung stellen und dabei deine vertrieblichen Kenntnisse sowie
deine Kommunikationsstärke einsetzen? Begeistert dich der Vertrieb und das Arbeiten mit Kunden? Dann
bewirb dich noch heute als "Sales Manager (m/w/d) für Gruppen- und Paketreisen" bei unserem
Schwesterunternehmen Volk Travel Service GmbH und entdecke neue Möglichkeiten, deine Fähigkeiten
einzubringen und dich weiterzuentwickeln.

Deine Aufgaben

Dein Profil

Unsere Benefits

Jetzt online bewerben!

Details zum Stellenangebot

Bereich Gruppenreisen / 

Paketreisen

Team Vertrieb / Sales

Beschäftigung Vollzeit

Stellen-ID VTS-SMG-240419

Karrierestufe
Mit Berufserfahrung

Berufseinsteiger

Quereinsteiger

Eintrittsdatum und Bewerbungsfrist

Das Eintrittsdatum ist flexibel, eine
zeitnahe Besetzung wird allerdings
angestrebt.
 So lange die Stelle auf
unserer Karriereseite online ist,
suchen wir nach passenden
Kandidaten/innen. 

Anschrift

Volk Travel Service GmbH

In den Weniken 1

D - 56070 Koblenz


4,1

Pflege, Ausbau und Aufbau von Geschäftsbeziehungen zu Kunden•
Entgegennahme und professionelle Bearbeitung von Buchungsanfragen•
Erstellung präziser Kalkulationen und überzeugender Angebote•
Durchführung von effektiven Vertragsverhandlungen und Abschlüssen mit Hotels und Dienstleistern•
Entwicklung innovativer Produkte, um das Angebot zu erweitern•
Kontinuierliche Markt- und Wettbewerbsbeobachtung zur Identifizierung von Trends und Chancen•
Gelegentliche Dienstreisen, insbesondere für Messebesuche, um Netzwerke zu pflegen und
Marktkenntnisse zu vertiefen

•

Abgeschlossene kaufmännische Ausbildung oder vergleichbare Qualifikation•
Idealerweise Berufserfahrung im Vertrieb, jedoch sind motivierte Einsteiger ebenfalls willkommen•
Fundiertes betriebswirtschaftliches Verständnis sowie sicherer Umgang mit Office-Anwendungen•
Eine Berufsausbildung oder Studium in der Touristik wäre das Tüpfelchen auf dem i•
Sichere Englisch-Kenntnisse in Wort und Schrift•
Eigenständige, ziel- und ergebnisorientierte Arbeitsweise mit einem hohen Maß an Selbstorganisation•
Kommunikationsstärke, Zuverlässigkeit, Flexibilität und Teamfähigkeit zählen zu deinen Stärken•

Topaktuelle IT-Ausstattung für eine moderne und digitale Arbeitsweise•
Homeoffice-Regelung für deine Work-Life-Balance•
Flexibler Start zwischen 7 und 9 Uhr in deinen Arbeitstag, 30 Tage Urlaub•
Interne und externe Schulungen für deine persönliche Weiterentwicklung•
VWL-Zuschuss ab dem ersten Arbeitstag und überdurchschnittliche Förderung deiner betrieblichen
Altersvorsorge

•

Mitarbeiter-Restaurant mit frischen Gerichten von Currywurst bis Falafel-Bowl•
All inclusive: Obst, Wasser, Cappuccino und Co.•
Firmeneigenes Fitnessstudio, Yoga und Lauftreff für deine Gesundheit•
Mitarbeiter-Rabatt auf unsere Urlaubsreisen für dich und deine Familie•
Corporate Benefits mit Preisnachlässen, z.B. auf Mode, Freizeit, Technik und Mobilfunk•
Firmenfeiern und After-Work-Events für ein Wir-Gefühl über den Arbeitsalltag hinaus•
Neues Firmengebäude mit kostenfreien Parkplätzen und einer guten Verkehrsanbindung•

https://karriere.reisenaktuell.com/de/jobposting/68c0b8e763c0d44752fa94ae9cf0736d71f02d330/apply
https://www.kununu.com/de/reisenaktuellcom?utm_source=widget&utm_campaign=widget_selfservice_scoreandreview
https://www.kununu.com/de/reisenaktuellcom?utm_source=widget&utm_campaign=widget_selfservice_scoreandreview

