
 Key Account Manager - Travel Industry Partner (m/w/d)

Reisen Aktuell GmbH | Koblenz am Rhein 

Über die Stelle
Seit 2010 stehen wir für unsere Kunden als inhabergeführter Reiseveranstalter für Qualität zu günstigen
Preisen. An unserem Firmensitz in Koblenz am Rhein beschäftigen wir rund 300 Kolleginnen und Kollegen. Es
erwarten Dich abwechslungsreiche und spannende Tätigkeiten an einem modernen Arbeitsplatz, eine
familiäre Unternehmensführung mit �achen Hierarchien und Raum für Deine Ideen.

Du bist ein Kommunikationstalent, liebst es zu Netzwerken und hast ein Gespür dafür das Maximum
rauszuholen? Dann bist du hier genau richtig. Wir suchen einen engagierten Key Account Manager (m/w/d),
der selbstständig unterwegs ist und strategische Partnerschaften aufbaut und unser Unternehmen in der
Zusammenarbeit mit Travel Industry Partnern auf das nächste Level bringt. In dieser Schlüsselrolle agierst du
zwischen Einkauf/Produktmanagement und Marketingplanung, gewinnst neue Partner und entwickelst
nachhaltige Strategien, die maßgeblich zum Unternehmenserfolg beitragen.

Deine Aufgaben

Dein Pro�l

Was wir dir bieten

Unsere Bene�ts

Jetzt online bewerben!

Details zum Stellenangebot

Bereich Einkauf I
Produktmanagement

Beschäftigung Vollzeit

Stellen-ID RA-KAM-241127

Karrierestufe Mit Berufserfahrung

Eintrittsdatum und Bewerbungsfrist

Das Eintrittsdatum ist �exibel, eine
zeitnahe Besetzung wird allerdings
angestrebt. So lange die Stelle auf
unserer Karriereseite online ist,
suchen wir nach passenden
Kandidaten/innen. 

Anschrift

Reisen Aktuell GmbH 
In den Weniken 1 
D - 56070 Koblenz 

4,1

Eigenständiger Aufbau, intensive P�ege und Weiterentwicklung strategischer Partnerschaften für alle
Reisearten (Fremdenverkehrsämter, Leistungsträger, etc…) einschließlich Verhandlungen und Abschluss
von Kooperationsverträgen

•

Konzeption und Umsetzung von Marketing- und Vertriebsstrategien im Hinblick auf
Kooperationsmaßnahmen sowie Optimierung interner Prozesse, um eine reibungslose
Zusammenarbeit sicherzustellen und den Erfolg der Vertriebskampagnen nachhaltig zu steigern

•

Entwicklung neuer Destinationsziele und Produktideen in Zusammenarbeit mit dem
Einkauf/Produktmanagement

•

Durchführung von Markt- und Wettbewerbsanalysen zur Identi�kation von Potenzialen und Trends,
sowie Erstellung von Verkaufsberichten und regelmäßiges Reporting an die Geschäftsführung

•

Kontinuierliche, wirtschaftliche Bewertung der Maßnahmen•
Repräsentation des Unternehmens und Teilnahme an Branchenveranstaltungen, Messen und
Konferenzen zur Netzwerkp�ege

•

Abgeschlossenes Studium im Bereich Tourismus, Betriebswirtschaft oder vergleichbare Quali�kation•
Mehrjährige Berufserfahrung in vergleichbarer Position•
Ausgeprägtes Netzwerk in der Touristik und die Motivation, dieses weiter auszubauen•
Selbstständige, proaktive Arbeitsweise und ausgezeichnete Kommunikations- und
Verhandlungsfähigkeiten

•

Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse in Wort und Schrift•
Reisebereitschaft und Flexibilität in der Gestaltung deiner Arbeitszeit•

Eine verantwortungsvolle Schlüsselposition in einem dynamischen Unternehmen mit mittelständisch
geprägter Unternehmenskultur

•

Attraktive Vergütung und Sozialleistungen•
Flache Hierarchien und kurze Entscheidungswege•
Die Möglichkeit, innovative Ideen und eigene Strategien einzubringen•
Ein motiviertes Team und eine angenehme Arbeitsatmosphäre•
Weiterbildungsangebote und Entwicklungsmöglichkeiten•

Topaktuelle IT-Ausstattung für eine moderne und digitale Arbeitsweise•
• Flexibler Start zwischen 7 und 9 Uhr in deinen Arbeitstag, 30 Tage Urlaub•

Interne und externe Schulungen für deine persönliche Weiterentwicklung•
VWL-Zuschuss ab dem ersten Arbeitstag und überdurchschnittliche Förderung deiner betrieblichen
Altersvorsorge

•

Mitarbeiter-Restaurant mit frischen Gerichten von Currywurst bis Falafel-Bowl•
All inclusive: Obst, Wasser, Cappuccino und Co.•
Firmeneigenes Fitnessstudio, Yoga und Lauftreff für deine Gesundheit•
Mitarbeiter-Rabatt auf unsere Urlaubsreisen für dich und deine Familie•
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https://karriere.reisenaktuell.com/de/jobposting/414654004b04cc9b43f268c9e862718f6557e5a90/apply
https://kununu.com/de/reisenaktuellcom?utm_medium=affiliate&utm_source=widget&utm_content=widget_score_logo_small&rfr=affiliate_widget
https://www.kununu.com/de/reisenaktuellcom?utm_source=widget&utm_campaign=widget_selfservice_scoreandreview


Corporate Bene�ts mit Preisnachlässen, z.B. auf Mode, Freizeit, Technik und Mobilfunk•
Firmenfeiern und After-Work-Events für ein Wir-Gefühl über den Arbeitsalltag hinaus•
Neues Firmengebäude mit kostenfreien Parkplätzen und einer guten Verkehrsanbindung•


